Fragor och svar fran

upphandlingsskolan den 14 april

Om vi har missat att skicka in en bilaga - kan vi fa komplettera detta efterat da?

Svar: Nej, det gar tyvarr inte. Det ar anbudsgivarens ansvar att ldmna in ett komplett
anbud. Kompletteringar far endast goras om det ex. ar ndgot som &r otydligt och vi
behover sikerstélla att vi uppfattat det ratt. Inget nytt far tillkomma utéver det som star
i anbudet. Detta ar for att sikerstalla likvardigheten mellan anbudslamnare, genom att

alla fér lika 14ng tid pé sig och samma madjlighet att lamna in ett komplett anbud.

Kontrollerar ni att leverantorer uppfyller de uteslutande kraven? Vad hiander om ni
under avtalsperioden far reda pa att det har intraffat nagot hos leverantoren ex.

penningtvitt?

Svar: D& forskar vi i det och ar det riktigt sd siager vi upp avtalet. De villkor som beskrivs

i upphandlingen giller under hela avtalsperioden.

Nu under pandemin har en del foretag svart med ekonomin. Ar det méjligt att ni kan

stilla lagre krav dn vanligt pa ekonomisk kapacitet?

Svar: Ja, det skulle vi kunna gora - beroende pa vilken bransch det ar och vad som ska
kopas. Men det ar aven viktigt for oss att f& en avtalsleverantdr som har ekonomisk

kapacitet sd att den inte gar i konkurs och vi star utan mojlighet att handla.

Hur ska en ny leverantor kunna kvalificera sig om ett av kraven alltid ar att man ska

ha fatt tidigare anbud?

Svar: Vi har skrivning om det ar nya anbudsgivare. D4 ska man kvalificera sig pa annat
satt. Om foretaget ar nystartat kan anbudsgivaren dndé anses motsvara dessa krav
genom att bifoga en forklaring med anbudet eller om denne efter anmodan fran

upphandlande myndighet ldmnat en forklaring /intyg som visar att anbudsgivaren



innehar motsvarande ekonomiska stabilitet och kompetens. Det spelar ingen roll om det

ar forsta gangen man ldmnar anbud. Huvudsaken &r att man uppfyller stillda krav.

Giller uteslutningsgrunder foretaget eller foretradare for bolaget ex agare eller

ledande befattningshavare
Svar: Det giller foretradare for bolaget

Om man inte klarar kraven pa egen hand, kan man ga samman med en annan

leverantor och tillsammans na kraven?
Svar: Ja, det gar bra.
Finns olika nivaer pa kraven? Hur viljer ni kravniva pa héllbarhetskraven?

Svar: Vi utgar vanligtvis fran Upphandlingsmyndighetens bas, avancerat eller

spjutspetskrav och véljer utifrdn hur marknaden ser ut fér det vi upphandlar.
Hur kontrollerar ni att leverantdren lever upp till kraven i Uppférandekoden?

Svar: Vi har méten med leverantdren och den far redogéra for hur de arbetar och vilka
krav de stéller pa sina underleverantorer. Eftersom uppforandekoden ar ny arbetar vi

med att utveckla vara arbetssitt gillande uppfoljning.

Kan ni kréva att leverantoren efterlever uppforandekoden i hela sin verksamhet, och

inte bara i den verksamhet som beror Vaxjo kommunkoncern?

Svar: Att en leverantor foljer grundlaggande varderingar tar sikte pa hela leverantorens
verksamhet, inte bara den del som upphandlats av oss. Det ar inte acceptabelt att en
leverantor foljer koden for tjanster /varor /byggentreprenader till oss men vid leverans
till andra har undermaéliga villkor eller liknande. Detta liknar uteslutningsgrunderna i
LOU. Har en leverantor tagit muta ar denna diskad, mutan behover inte tagits i

forhallande till oss eller 6verhuvudtaget haft med ett upphandlat kontrakt att gora.

Hur hanteras koden nir ni upphandlar at andra parter?



Svar: Vixjo kommun upphandlar ibland &t andra parter, till exempel andra kommuner i

Kronoberg. I de fallen informerar vi om att koncernens uppforandekod galler.
Hur hanteras koden i outsourcade upphandlingar?

Svar: Ibland genomfor externa organ upphandlingar at oss, till exempel Adda (tidigare
SKL Kommentus). De externa upphandlingsorganen har i stor utstrackning egna
uppforandekoder for leverantdrer som ar likvéardiga eller mer avancerade dn var egen

kod. Vi lutar oss mot dessa.
Hur foljer ni upp att ni verkligen far avtalade priser pa alla produkter i ett avtal?

Svar: Vi har ett e-handelssystem déar ratt priser 1aggs in. Vi tar ocksa stickprover pa

fakturor och kontrollerar att de saljer ratt produkter till ratt pris.
Varfor viktar ni alltid priset hogst? Ar inte kvaliteten viktigare?

Svar: Priset viktas inte alltid hogst. Det beror pé vad vi handlar upp. Aven om vi

utvarderar pa priset sd stills krav pa bade leverantor och efterfragad produkt/tjanst.
Utvarderar ni alltid pa borkraven?

Svar: Nej det gor vi inte. Det framgdr av upphandlingsdokumentet vad som giller.

Ni pratar om att viktning - vad innebar det?

Svar: Det betyder att vi sdtter en procentsats pa det vi utvarderar t.ex. 60 % pris och
40 procent kvalitet. Erhallen poang pa pris viktas dd med 60 procent pris och 40 procent
kvalitet.

Om ett foretag har varit verksamt i ett antal ar, men aldrig limnat nagot offentligt

anbud, har man mdjlighet att vinna upphandlingen da?
Svar: Ja absolut - bara man uppfyller stillda krav.

Varfor ar det oftast "lagstapris” i upphandlingar trots att ni vill ha mervéarde for

kommunen och miljovarde.



Svar: Nir vi anvander ligsta pris stéller vi skarpa krav pa kvalitet pa produkten /tjdnsten.
Vi véljer utvarderingsmodell beroende pad vad som ska upphandlas. I vissa fall &r det
mojligt att stilla de krav som maéste uppfyllas som obligatoriska krav (ska-krav) och
utvardera enbart pé pris. Vi far d basta pris i forhallande till de krav vi har stéllt, och
anvander skattemedel pé ett klokt sitt samtidigt som kraven sikerstaller att

produkten /tjansten uppfyller verksamhetens behov.
Kan man anvinda fast pris och enbart tivla om kvalitet?
Svar: Ja, det gor vi ibland.

Nir ni i bedomningen tittar pa bade kvalitet och pris s& maste kronor och

kvalitetsindex omvandlas till ssmma enhet. Har ni nagon formel for detta?

Svar: Kvalitet ges podng enligt underlaget och priset omraknas till podng genom foljande
formel: Betyg for priskriteriet tilldelas enligt foljande metod; lagst pris ges betyg 100 och
Ovriga anbud ges betyg efter relationen mellan respektive pris och lagst pris. Foljande
betygsformel géller: lagst pris /aktuellt pris * 100 = betyg (t.ex. 200,/220*100=90.91).
Eller sd har vi mervarde pa kvaliteten som omraknas till kronor som 14ggs pa eller dras av

pa priset

Hur kan man som anbudsgivare kénna sig trygg i att ni utviarderar inkomna anbud pa

ett lika satt utefter era egna stillda ska-krav?

Svar: Ja, det kan ni kinna er trygga med. Vi jAmfor inte anbuden med varandra utan
utvarderar respektive anbud mot det vi skrivit i underlaget. Efter att tilldelningsbeslutet
ar skickat intrader en avtalssparr. DA har ni méjlighet att begara ut underlag om ni vill
kontrollera att utvarderingen ar korrekt. Om det ar ndgot ni tycker ar fel eller som ni har
frdgor om sé gar det bra att kontakta oss. Vi har da mdjlighet att rétta tilldelningen om
det visar sig att vi har gjort ett misstag. Och ni har mojlighet att begira en 6verprévning

om ni tycker att vi har gjort en felaktig bedomning.
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